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SHERBROOKE 1,26 $/L

La fabrication des colonnes, a Shawini- ‘
gan, a été strictement surveillée. i
|
|

One World Trade Center

Des colonnes
fabriqueesa
ohawinigan |

JONATHAN ROBERGE
Agence QM!

Trade Center a New York ont été fa-
briquées-a Shawinigan par I’entre-

prise TecFab International. La nou-
velle tour de bureaux a été inaugurée ‘

Des super colonnes du One World ‘

la semaine derniere, 13 ans apres
I’effondrement des tours jumelles.

Il s’agit d’un des secrets les mieux '
gardés de larégion. L'important |
contrat était hautement confidentiel.
Des inspecteurs du gouvernement |
ameéricain ont passé prés de trois ans
dans l'usine afin de surveiller la
construction des pieces. «On a faitles |
super colonnes du métro et des co-
lonnes portantes pour le batiment
One, a expliqué le président de I'en- ‘
treprise, Michel Savard. Les inspec-
teurs surveillaient la fabrication, la
température des soudures et tout ce
qu’on faisait.» ‘

TECFAB

Chez TecFab, 50% des commandes
sont destinées aux Etats-Unis. L’en-
treprise située dans le rang Saint-Ma-
thieu a fourni au cours des derniéres
années d’imposantes poutres d’acier
utilisées dans une quarantaine de
projets d’envergures. «Quand on va a
New York, Boston et Philadelphie, on
voit différents projets auxquels on a
participé», a affirmé M. Savard.

Le mythique stade de baseball Yankee
Stadium & New York, 'Eagle Stadium de
Philadelphie et I'édifice Time Warner
sont des exemples de projets auxquels
I’entreprise shawiniganaise a contribué.
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« Nous constatoﬁs quela
consommation responsable
esten forte croissance.»

LENOUVEAU QUEBECINC. |Allare

Gerer 1milliard cumme nhlecm

Certains investisseurs aiment
gérer leur argent eux-mémes.
Jean-Pierre Allard avait tellement
de plaisir ale fairequ’ilacréésa
propre firme de gestionde
portefeuille en 1995. Une
vingtaine d’années plus tard,
Allard Allard & associés gére prés
de 600 millions $ d’actifs.

CARL RENAUD
Agence QM|

Les trois enfants de I'ancien fiscaliste,
longtemps associé au sein du cabinet
KPMG, se sont tour a tour joints a I'en-
treprise, qui a connu une progression
fulgurante en deux décennies. La firme
montréalaise sert beaucoup d’entrepre-

| neurs, actifs ou retraités, des profession-

nels, des artistes et des fondations. L'ex-
hockeyeur Pierre Bouchard est un des
clients de la famille Allard.

«La passion de mon pére était de gérer
son argent, a dit Louis Allard, président
de I'entreprise familiale. Quand il a pris
sa retraite a seulement 50 ans, il s’est
employé a gérer son argent depuis la
maison. Un premier investisseur I’a ap-
pelé, puis un deuxieme. Apreés deux ans,
il gérait 18 millions $ pour une poignée
de familles.»

Le dirigeant est le premier a étre
monté a bord puisque la clientéle deve-
nait trop imposante pour son pere re-
traité. «J’ai vu une belle opportunité

- d’affaires et je lui ai offert de m’associer

4 lui, a dit M. Allard. Au début, j’ai beau-
coup travaillé sur nos systémes informa-
tiques et de gestion.»

| UNE AFFAIRE DE FAMILLE

L’ingénieur de formation, qui a aussi
un MBA, est un des gestionnaires de por-
tefeuille de la maison avec sa sceur Caro-
line, son pere et Alexandre Legault, re-
cruté chez un concurrent. Le troisiéme
enfant Allard, Francois, est le comptable
de la firme. «Tout le monde trouve son

PROFIL DE LENTREPRISE

Allard Allard & Associés

compte dans I’entreprise. Il faut dire
qu’on baigne dans la finance et le place-
ment depuis qu’on est tout petit», a.dit
M. Allard.

L’équipe d’une douzaine de personnes
a pas mal de succes. Les rendements ob-
tenus sur 1 an, 3 ans, 5 ans et 10 ans, lui
permettent de se classer dans le premier
quartile des gestionnaires d’actions ca-
nadiennes. Allard Allard & Associés am-
bitionne d’ailleurs de gérer 1 milliard $
d’actifs d’ici cing ans.

«On est capable de créer une filiére forte
a Montréal. Pourquoi les Québécois
confieraient-ils leur argent a des firmes
torontoises?» a dit Thomme d’affaires.
M. Allard a souligné que la compagnie
songe a réaliser des acquisitions ef 4 re-
cruter des associés, qui gérent déja des
actifs, pour poursuivre sa croissance.

L’expansion se fera toutefois dans le
respect des valeurs de 'entreprise. Les
Allard veulent conserver leurs rende-
ments et la qualité du service offert a
leurs clients.

JEUNES INVESTISSEURS

Pas besoin d’étre millionnaire
pour confier son argent a
Allard Allard & associés.
Contrairement a plusieurs
grands gestionnaires de por-
tefeuille, 1a famille Allard
accepte les investisseurs qui
ont un actif moins élevé. Un

ple», a expliqué Louis Allard, précisant
que-les frais de gestion annuels représen-
tent au maximum 1% de I’actif du client.
La troisiéme génération des Allard est
encore jeune. Mais elle semble étre tom-
bée jeune dans la marmite de l'investis-
sement. Les enfants de Louis, deux ado-
lescents, gérent déja leur portefeuille.
«La pomme ne tombe jamais loin de
I'arbre. Ils choisissent les entreprises qui
sont dans leur porte-
feuille. On-ana-
lyse les choix
ensemble et
onregarde
ce que ¢ca
donne», a
expliqué le
papa, visi-
blement
fier de ses
rejetons.

- @;

avoir de 300 000 $ suffit.
«On a appris au fil des ans
qu'il est possible de dévelop-
per de belles rela-
i La passion de e
ol et peére étaitde gérer
jeunes,enphase  gQmargent»
active pour accu-
muler de I'argent. Des in-
vestisseurs qui sont dans

la quarantaine, par exem-

Domaine d’affaires: Actionnaire:
gestion de portefeuille famille Allard
Basée a: Montréal Revenug:
Nombre d’employés: e oS
' 1 2 Site web:
www.allard-allard.ca

Le président, Louis Allard, souligne gue
Pexpansion de la compagnle se fera dans
le respect des valeurs de I’entre'prlse
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